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A. CHỈ DẪN ĐỐI VỚI NHÀ THẦU

Mục 1. Nội dung gói thầu

Bên mời thầu (Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam) mời nhà thầu tham gia chào giá cạnh tranh gói thầu: tư vấn thẩm định giá trị doanh nghiệp và tư vấn bán đấu giá phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình (01 gói thầu). 

Mục 2. Phạm vi cung cấp

Phạm vi cung cấp bao gồm (trọn gói):
- DVTV xác định giá trị phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình. 
- DVTV tổ chức bán đấu giá công khai phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình. 
- Địa chỉ:

Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ: Số 386 Cách Mạng tháng 8, TP.Cần Thơ.
Công ty cổ phần An Bình: Khu công nghiệp I Biên Hòa, Phường An Bình, Biên Hòa, Đồng Nai.
Trường hợp tổ chức tư vấn bán đấu giá không có chức năng xác định giá trị doanh nghiệp, có thể thuê đơn vị thứ ba có đủ điều kiện để thực hiện nội dung xác định giá trị doanh nghiệp.

Mục 3. Thời hạn cung cấp dịch vụ
Thời hạn cung cấp dịch vụ trong vòng 04 tháng, kể từ ngày hợp đồng có hiệu lực.

Mục 4. Nội dung của HSĐX

1. HSĐX cũng như tất cả các văn bản, tài liệu trao đổi giữa bên mời thầu và nhà thầu liên quan đến việc chào hàng cạnh tranh phải được viết bằng tiếng Việt.


2. HSĐX do nhà thầu chuẩn bị bao gồm các nội dung sau:

· Bản sao y tài liệu chứng minh tư cách hợp lệ của nhà thầu (Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh, Giấy chứng nhận đầu tư được cấp theo quy định của pháp luật hoặc Quyết định thành lập đối với các tổ chức không có đăng ký kinh doanh);

· Đơn chào hàng theo mẫu số 1 (đính kèm).
· Biểu giá chào theo mẫu số 2 (đính kèm).
· Hồ sơ năng lực của nhà thầu và của đơn vị khác (trường hợp nhà thầu liên danh với các đơn vị khác để thực hiện gói thầu). 

· Danh sách các đơn vị đã cung ứng dịch vụ tư vấn xác định giá trị phần vốn Nhà nước và tổ chức chào bán vốn Nhà nước  trong các năm gần đây có ghi rõ giá trị cổ phần bán đấu giá.
· Các tài liệu liên quan khác (nếu có).

Mục 5. Đơn chào hàng 

Đơn chào hàng được ghi đầy đủ theo mẫu số 1 (đính kèm), có chữ ký của người đại diện hợp pháp của nhà thầu (người đại diện pháp luật của nhà thầu hoặc người được ủy quyền kèm theo giấy ủy quyền hợp lệ). 

Mục 6. Giá chào hàng

1. Giá chào hàng là giá do nhà thầu nêu trong đơn chào hàng sau khi trừ phần giảm giá (nếu có). Giá chào hàng phải bao gồm toàn bộ chi phí cần thiết để thực hiện gói thầu trên cơ sở yêu cầu của HSYC. Giá chào hàng bằng đồng tiền Việt Nam. 
2. Trường hợp nhà thầu có thư giảm giá thì có thể nộp cùng với HSĐX hoặc nộp riêng song phải đảm bảo bên mời thầu nhận được trước thời điểm hết hạn nộp HSĐX. Trong thư giảm giá cần nêu rõ nội dung, cách thức giảm giá cụ thể nêu trong biểu giá chào bằng giá trị tuyệt đối. 

3. Biểu giá chào phải được ghi đầy đủ theo mẫu số 2 (đính kèm) có chữ ký của người đại diện hợp pháp của nhà thầu. 
Mục 7. Thời gian có hiệu lực của HSĐX 

Thời gian có hiệu lực của HSĐX là 30 ngày kể từ thời điểm hết hạn nộp HSĐX là 09h00 ngày 25/3/2015.

Mục 8. Chuẩn bị và nộp HSĐX 

1. HSĐX do nhà thầu chuẩn bị phải được đánh máy, in bằng mực không tẩy được, đánh số trang theo thứ tự liên tục. Đơn chào hàng, biểu giá chào, thư giảm giá (nếu có) và các văn bản bổ sung, làm rõ HSĐX (nếu có) phải được đại diện hợp pháp của nhà thầu ký và đóng dấu (nếu có).
2. Nhà thầu nộp HSĐX đến bên mời thầu bằng cách gửi trực tiếp, gửi qua đường bưu điện nhưng phải đảm bảo bên mời thầu nhận được trước thời điểm hết hạn nộp HSĐX là 09h00 ngày 25/3/2015 tại Phòng Đầu tư tài chính - Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam, tầng 14, tòa nhà Vinafor, số 127 Phố Lò Đúc, Phường Đống Mác, Quận Hai Bà Trưng, Hà Nội. Các HSĐX của nhà thầu gửi đến sau thời điểm hết hạn nộp là không hợp lệ và bị loại.
3. Mỗi nhà thầu chỉ 
được nộp 01 HSĐX. 

Mục 9. Làm rõ HSĐX
1. Trong quá trình đánh giá HSĐX, bên mời thầu có thể yêu cầu nhà thầu làm rõ nội dung của HSĐX (kể cả việc làm rõ đơn giá khác thường) và bổ sung tài liệu trong trường hợp HSĐX thiếu tài liệu theo yêu cầu của HSYC với điều kiện không làm thay đổi nội dung cơ bản của HSĐX đã nộp, không thay đổi giá chào. 
2. Việc làm rõ HSĐX được thực hiện giữa bên mời thầu và nhà thầu có HSĐX cần phải làm rõ dưới hình thức trao đổi gián tiếp (bên mời thầu gửi văn bản yêu cầu làm rõ và nhà thầu phải trả lời bằng văn bản). Trong văn bản yêu cầu làm rõ cần quy định thời hạn làm rõ của nhà thầu. Nội dung làm rõ HSĐX thể hiện bằng văn bản được bên mời thầu bảo quản như một phần của HSĐX. Trường hợp quá thời hạn làm rõ mà bên mời thầu không nhận được văn bản làm rõ hoặc nhà thầu có văn bản làm rõ nhưng không đáp ứng được yêu cầu làm rõ của bên mời thầu thì bên mời thầu xem xét, xử lý theo các quy định của pháp luật hiện hành.
Mục 10. Đánh giá các HSĐX
Việc đánh giá HSĐX được thực hiện theo trình tự như sau:

1. Kiểm tra tính hợp lệ của HSĐX, bao gồm: 

a) Tư cách hợp lệ của nhà thầu theo quy định.
b) Thời gian và chữ ký hợp lệ trong các tài liệu như đơn chào hàng, biểu giá chào. 


c) Hiệu lực của HSĐX theo quy định tại Mục 7 Phần này.

HSĐX của nhà thầu sẽ bị loại bỏ và không được xem xét tiếp nếu nhà thầu không đáp ứng một trong các nội dung nói trên.
2. Đánh giá về năng lực: Bên mời thầu đánh giá theo các yêu cầu về năng lực nêu trong HSYC đối với các HSĐX đáp ứng yêu cầu về tính hợp lệ. Việc đánh giá các yêu cầu về năng lực được thực hiện bằng phương pháp theo tiêu chí “đạt”, “không đạt”. HSĐX vượt qua bước đánh giá về năng lực khi tất cả yêu cầu về năng lực đều được đánh giá là “đạt”.
3. So sánh giá chào: 

Bên mời thầu so sánh giá chào của các HSĐX đáp ứng về năng lực để xác định HSĐX có giá chào thấp nhất được xếp thứ nhất. 

Trường hợp có nhiều nhà thầu cùng chào giá thấp nhất bằng nhau, sẽ lựa chọn nhà thầu đã từng thực hiện những công việc bán đấu giá có giá trị cổ phần bán đấu giá lớn nhất.
Mục 11. Điều kiện đối với nhà thầu được đề nghị trúng thầu

Nhà thầu được đề nghị trúng thầu khi đáp ứng đủ các điều kiện sau đây:

- Có HSĐX hợp lệ và đáp ứng yêu cầu về năng lực trong HSYC; 

- Không có tên trong hai hoặc nhiều HSĐX với tư cách là nhà thầu chính và không vi phạm các hành vi bị cấm theo quy định của pháp luật hiện hành;

- Có giá chào thấp nhất sau sửa lỗi, hiệu chỉnh sai lệch.

Mục 12. Thông báo kết quả chào hàng 

Bên mời thầu thông báo kết quả chào hàng bằng văn bản cho tất cả các nhà thầu tham gia nộp HSĐX sau khi có quyết định phê duyệt kết quả chào hàng. Đối với nhà thầu trúng thầu phải ghi rõ thời gian, địa điểm tiến hành thương thảo, hoàn thiện hợp đồng.

Mục 13. Thương thảo, hoàn thiện và ký kết hợp đồng 

Bên mời thầu tiến hành thương thảo, hoàn thiện hợp đồng với nhà thầu trúng thầu để chủ đầu tư ký kết hợp đồng. 
Mục 14. Kiến nghị trong đấu thầu 

Nhà thầu có quyền kiến nghị về kết quả chào hàng và những vấn đề liên quan trong quá trình tham gia chào hàng cạnh tranh khi thấy quyền, lợi ích của mình bị ảnh hưởng theo quy định pháp luật.
Mục 15.  Xử lý vi phạm 

Trường hợp nhà thầu có các hành vi vi phạm pháp luật về đấu thầu thì tùy theo mức độ vi phạm sẽ bị xử lý căn cứ theo quy định của pháp luật.

B. YÊU CẦU VỀ NĂNG LỰC VÀ TIÊU CHUẨN ĐÁNH GIÁ

1. Yêu cầu về năng lực gồm các yêu cầu tiên quyết:
- Nhà thầu tham gia phải có ít nhất 3 năm kinh nghiệm trong việc xác định giá trị doanh nghiệp và có đủ điều kiện hoạt động thẩm định giá trị doanh nghiệp năm 2015 được Bộ tài chính phê duyệt (đối với trường hợp nhà thầu thuê đơn vị thứ 3 thì đơn vị thứ 3 phải đảm bảo yêu cầu này).
- Nhà thầu tham gia phải có ít nhất 3 năm kinh nghiệm trong việc tư vấn bán đấu giá cổ phần. 
- Nhà thầu hoặc một đơn vị thứ 3 được nhà thầu thuê phải đã từng thực hiện Hợp đồng xác định giá trị doanh nghiệp với giá trị doanh nghiệp xác định trên 10 tỷ đồng (có Hợp đồng, biên bản nghiệm thu).
- Nhà thầu phải đã từng thực hiện Hợp đồng tư vấn bán đấu giá cổ phần với giá trị cổ phần bán đấu giá trên 1 tỷ đồng (có Hợp đồng, biên bản nghiệm thu).
- Tổng thời gian thực hiện từ khi nhà thầu được ký hợp đồng thực hiện DVTV đến khi hoàn tất thủ tục bán đấu giá phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình (không kể thời gian nhà thầu đóng vai trò phối hợp) là không quá 04 tháng.

2. Tiêu chuẩn đánh giá : Để xác định đơn vị trúng thầu sẽ thực hiện các bước xét như sau :
	1
	Yêu cầu về năng lực  
	Đạt

	2
	Phí tư vấn 
	Thấp nhất


HSĐX của nhà thầu sẽ bị loại bỏ và không được xem xét tiếp nếu nhà thầu không đáp ứng một trong các yêu cầu quy định tại khoản 1 Mục này.

 BIỂU MẪU
Mẫu số 1

ĐƠN CHÀO HÀNG 

________, ngày ____ tháng ____ năm ____

Kính gửi: __________________ [Ghi tên bên mời thầu]


     (sau đây gọi là bên mời thầu)

Sau khi nghiên cứu hồ sơ yêu cầu chào giá cạnh tranh mà chúng tôi đã nhận được, chúng tôi, ____ [Ghi tên nhà thầu], cam kết thực hiện gói thầu ____ [Ghi tên gói thầu] theo đúng yêu cầu của hồ sơ yêu cầu với tổng số tiền là ____ [Ghi giá trị bằng số, bằng chữ] cùng với biểu giá kèm theo. 

Nếu hồ sơ đề xuất của chúng tôi được chấp nhận, chúng tôi cam kết cung cấp dịch vụ tư vấn theo đúng các điều khoản được thỏa thuận trong hợp đồng.

Hồ sơ đề xuất này có hiệu lực trong thời gian ____ ngày [Ghi số ngày], kể từ ___ giờ, ngày ____ tháng ____ năm ____ [Ghi thời điểm hết hạn nộp hồ sơ đề xuất].



     Đại diện hợp pháp của nhà thầu                             

[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]
Mẫu số 2 
BIỂU GIÁ CHÀO 

1. Tên dịch vụ tư vấn: 
2. Thời gian thực hiện dịch vụ tư vấn [ghi rõ thời gian thực hiện và thời gian phối hợp]
a. Dịch vụ tư vấn xác định giá trị phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình :  

b. Dịch vụ tư vấn tổ chức bán đấu giá phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình : 
c. Tổng thời gian :
3. Đơn giá (bao gồm cả chi phí đi lại, ăn ở) : 

a. Dịch vụ tư vấn xác định giá trị phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình: 

b. Dịch vụ tư vấn tổ chức bán đấu giá phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình:
c. Các chi phí khác : 

4. Thành tiền (bao gồm VAT) : 

5. Phương thức thanh toán : 

( Ghi chú : tất cả các thông tin trong Đơn chào hàng và Biểu giá chào sẽ là cơ sở của  hợp đồng và sẽ bao gồm các điều khoản ràng buộc để đảm bảo thực hiện)

                                                            


     Đại diện hợp pháp của nhà thầu
                                                  



[Ghi tên, chức danh, ký tên và đóng dấu]  





































HỒ SƠ YÊU CẦU CHÀO GIÁ CẠNH TRANH


	Dịch vụ tư vấn tổ chức thẩm định giá trị doanh nghiệp và tư vấn bán đấu giá phần vốn của Tổng công ty Lâm nghiệp Việt Nam tại Công ty cổ phần 


Vinafor Cần Thơ và Công ty cổ phần An Bình


CHỦ ĐẦU TƯ: Tổng công ty lâm nghiệp Việt Nam
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Hà Nội, ngày 13 tháng 3 năm 2015


                 


TỔNG CÔNG TY LÂM NGHIỆP VIỆT NAM – CÔNG TY TNHH MỘT THÀNH VIÊN


TUQ. CHỦ TỊCH


THÀNH VIÊN HĐTV 








Đặng Vũ Trân
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